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こんにちわ。ちょっとお知らせ!今までの「資金繰り表」では満足できない方は、コチラで無
料体験版を是非、お試しください!さて、もしあなたが経営者もしくは起業家なら、このブロ
グを見逃さないように注意してください。
何故なら、「億万長者メーカー」と呼ばれるダン・ケネディの話ですからこのダン・ケネディ
にはいくつもの顔があり、著者としては10冊以上の本を出版、そのうち9冊は日本語盤もあり
ます。
マーケティング・コンサルタントとしては、32年のキャリアをもち、年商数千万円～数億円規
模の会社から数千億円規模のクライアントを育てています。(その中の一社はTV通販で世界No.
1になりました)
現在のコンサルティングフィーは1日128万円。コーチングプログラムは年間320万円。コピー
ライティングプロジェクトは1,000万円+ロイヤリティ。非常に高額なフィーをチャージしてい
るのにもかかわらず、全てキャンセル待ちの状態がずっと続いているのです。
そんな「億万長者メーカー」と呼ばれる彼の「3M集客法」を無料ビデオで公開しています。こ
の無料ビデオのほんの一部を紹介すると、、、
・あなたは、ビジネスパートナーと話をする時に、技術について話していませんか?残念。
お金持ちになる人は、ある事をビジネスパートナーと話しています。・なぜ売るものがあるの
に、ビジネスにならないのか?その答えが分かります。・セミナーで接触すべき相手の見分け
方・多くの経営者が陥る事業をスタートするときの間違いとは?・あなたは技術ばかりを磨い
ていませんか?あなたがすべき、
技術を磨くよりも大切な仕事が語られています。・「社長の仕事とは何か?」の明確な答えが
分かります。・社長、起業家に必要な重要なミッションとは? などなど
この無料ビデオはコチラで見れますので、どうぞ!  
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